職務要約（想定完成版｜約520字）
IT業界にて、法人向け営業職として約6年間の実務経験を有しています。主に既存顧客の深耕営業および新規顧客開拓を担当し、課題ヒアリングから提案、導入後のフォローまで一貫して携わってきました。
強みは、①数値に基づく営業管理力、②関係者を巻き込む調整力です。
①については、KPIを分解した行動管理を徹底し、担当エリアにて前年比120％の売上成長（売上1.5億円／12ヶ月）を達成しました。
②については、社内外の関係者と連携しながら提案精度を高め、新規顧客10社の獲得（平均単価500万円／四半期）を実現しています。
直近では、業務プロセスの見直しにも取り組み、提案資料の標準化と進行管理フローの改善により、案件対応工数を30％削減（50案件／3ヶ月）しました。これにより、対応品質を維持したまま複数案件の同時進行が可能となりました。
これらの経験を通じて、短期的な成果だけでなく、再現性のある仕組みづくりと安定したパフォーマンスの継続を重視してきました。今後は、これまで培った営業経験と数値管理力を活かし、顧客価値の最大化に貢献できるポジションにおいて、即戦力として成果を出していきたいと考えています。

実績のポイント整理（エージェント説明用・任意）
· 売上成長：前年比120％（1.5億円／12ヶ月）
· 新規開拓：10社（平均単価500万円／四半期）
· 効率化：工数−30％（50案件／3ヶ月）

この要約が評価されやすい理由（裏側メモ・DLには不要）
· 400–600字に収まっている
· 実績がすべて「率×分母×期間」
· 家庭事情は出さず、安定感・再現性で表現
· 異業種転職でも「営業×数値」という軸が明確

① 公務員出身 → 民間想定版（約520字）
官公庁にて、企画・調整業務を中心に約7年間の実務経験を有しています。主に制度運用、関係部署との調整、外部事業者との折衝を担当し、計画立案から実行、改善まで一連の業務に携わってきました。
強みは、①利害関係者間の調整力、②業務を仕組み化する改善力です。
①については、複数部署・外部事業者を含むプロジェクトにおいて調整役を担い、関係者20名超・案件15件を期限内に完遂しました。
②については、業務フローの見直しと資料様式の統一を行い、事務処理時間を25％削減（対象業務10件／6ヶ月）しています。
直近では、数値管理の必要性を感じ、進捗指標を設定した運用に変更したことで、計画達成率を90％以上で安定（年間案件12件）させることができました。
これらの経験を通じて、正確性と再現性を重視した業務遂行を強みとしてきました。今後は、これまで培った調整力と改善経験を活かし、民間企業においても組織や業務の円滑化に貢献できるポジションで、即戦力として価値提供していきたいと考えています。

② IT未経験 → IT業界想定版（約540字）
法人向け営業職として約5年間の経験を有し、業界を問わず顧客課題の整理から提案、導入後フォローまでを一貫して担当してきました。特に、顧客業務を理解した上での課題整理と、社内外を巻き込んだ提案推進を強みとしています。
強みは、①課題構造を言語化する力、②関係者調整を含めた実行力です。
①については、顧客ヒアリング内容を業務フローに落とし込み、提案内容を明確化することで、受注率を15％向上（提案40件／6ヶ月）させました。
②については、社内エンジニアや外部ベンダーと連携し、新規案件8件の導入を完了（平均単価400万円／1年）しています。
直近ではIT分野への関心から、業務時間外で基礎的なIT知識の習得にも取り組み、システム構成や用語理解を深めたことで、提案時のコミュニケーションロスを減らし、案件進行期間を20％短縮（10案件／3ヶ月）しました。
今後は、これまでの営業経験にIT知識を掛け合わせ、顧客と開発側をつなぐ役割として、導入価値を最大化できるポジションで貢献していきたいと考えています。

③ 外資系企業想定版（英語使用環境｜約560字）
国内IT企業にて法人営業として約6年間の経験を有し、外資系企業との取引を含む案件に携わってきました。顧客の課題整理から提案、契約、導入後フォローまで一貫して担当しています。
強みは、①数値に基づく成果創出、②多様な関係者とのコミュニケーション力です。
①については、KPIを分解した行動管理により、前年比120％の売上成長（売上1.5億円／12ヶ月）を達成しました。
②については、海外拠点を含む関係者と連携し、英語でのミーティングやメール対応を行いながら、グローバル案件5件を円滑に推進（平均単価600万円／1年）しています。
直近では、英語での商談対応力向上を目的に、提案資料の英文化や想定問答の準備を行い、商談成約率を10％改善（20件／6ヶ月）しました。完璧な英語力よりも、要点を整理し成果で示す姿勢を意識しています。
これらの経験を通じて、成果主義環境においても安定して結果を出す再現性を培ってきました。今後は、営業経験と英語対応力を活かし、外資系企業においても即戦力として事業成長に貢献していきたいと考えています。

